Стажер в отдел маркетинга:
 Мониторинг активностей конкурентов; Аудит офисов продаж (проверка знаний сотрудников); Участие в запуске продуктов (акций, тарифов, услуг); Подготовка аналитики по запросу, выгрузка из систем. Изучить Hyperion, DRIM, Qlick.  Заработная плата 	обсуждается на собеседовании	
	Стажер в отдел корпоративных телепродаж (B2B):
	Коммуникабельны и легко находите общий язык с людьми; Нацелены на результат и стремитесь к достижению целей; Готовы быстро обучаться и адаптироваться. Возможно, студент СУЗа или 1-2 курса ВУЗа, предпочтительно экономика/ финансы, маркетинг; Имеешь уверенные навыки работы с Microsoft Office; Инициативен, нацелен на результат.	Осуществлять исходящие звонки действующим клиентам компании с целью информирования о возможности принять участие в реферальной программе «Приведи друга В2В»; Проверка корректности заведения сделок в CRM системе; Обучение работе с корпоративными клиентами под руководством опытного наставника. Заработная плата обсуждается на собеседовании.
[bookmark: _GoBack]		Стажер в отдел B2B-продаж	Студент СУЗа или 1-3 курса ВУЗа; Коммуникабельны и легко находите общий язык с людьми; Нацелены на результат и стремитесь к достижению целей; Готовы быстро обучаться и адаптироваться.	Продвижение услуг мобильной и фиксированной связи среди корпоративных клиентов; Совершение исходящих звонков и ведение первичных переговоров с действующими и потенциальными клиентами; Подготовка и участие в проведении презентаций продуктов и решений компании. Заработная плата обсуждается на собеседовании.								
